CHECKLIST DE PREPARACION PARA MONETIZACION

Herramienta TAl Dynamics para evitar la monetizacion prematura
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INTRODUCCION

Esta checklist ha sido desarrollada por TAl Dynamics para ayudarte a determinar si tu proyecto
tecnolégico esta realmente preparado para implementar o escalar tu estrategia de monetizacién.
Basada en nuestra experiencia acompanando cientos de proyectos, hemos identificado los
indicadores clave que senalan el momento adecuado para monetizar, evitando asi caer en "La

llusién de la Monetizacion Rapida".

Utiliza esta herramienta para evaluar objetivamente la preparaciéon de tu proyecto, identificar
areas que requieren atenciéon antes de monetizar, y planificar una implementacién gradual y

sostenible de tu estrategia de ingresos.

INSTRUCCIONES DE USO

Evalta cada elemento de la checklist con honestidad.
Marca "Si" solo cuando puedas responder afirmativamente con evidencia concreta.
Para elementos marcados como "No" o "Parcial", anota las acciones especificas necesarias.

Revisa tu puntuacién total y consulta la seccion de interpretacién al final.

vk e

Utiliza los resultados para desarrollar tu plan de preparaciéon para monetizacion.
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SUBTOTAL: VALOR FUNDAMENTAL /7
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SUBTOTAL: ENGAGEMENT Y RETENCION /8
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SUBTOTAL: DISPOSICION A PAGAR /7
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SUBTOTAL: DIFERENCIACION Y POSICIONAMIENTO /6
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SUBTOTAL: EXPERIENCIA DE USUARIO Y CONFIANZA /8
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SUBTOTAL: ESTRUCTURA DE MONETIZACION /8
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SUBTOTAL: COMUNICACION DE VALOR Y PRECIO /7
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SUBTOTAL: PREPARACION OPERACIONAL /8
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9. SENALES DE MERCADO

Criterio Si

9.1 El tamafio del mercado objetivo
justifica nuestra estrategia de o
monetizacion.

9.2 Existe evidencia de que otros players

estan monetizando con éxito en este O
mercado.
9.3 Las condiciones macroeconomicas O

del mercado son favorables.

9.4 Tenemos identificados segmentos

con mayor disposicion/capacidad de o
pago.
9.5 El momento del mercado es
adecuado (no demasiado temprano ni o
tardio).
9.6 Comprendemos los ciclos de compra o
y decision de nuestros usuarios objetivo.
SUBTOTAL: PREPARACION OPERACIONAL /6

10. PUNTUACION E INTERPRETACION

PUNTUACION TOTAL: / 65

Calcula tu porcentaje: (Puntuacién Total + 65) x 100 =

Interpretacion:

« 85-100%: LISTO PARA MONETIZAR

No Evidencia | Acciones
Necesarias

%

Tu proyecto muestra sefnales sélidas de preparacién para monetizaciéon. Puedes proceder

con confianza, monitoreando cuidadosamente los resultados iniciales para realizar ajustes

finos.
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70-84%: CASI LISTO - MONETIZACION GRADUAL
Estas bien posicionado para comenzar una estrategia de monetizacion gradual. Enfécate en
resolver las dreas marcadas como "Parcial" o "No" que tengan mayor impacto, mientras

implementas fases iniciales de monetizacion.

50-69%: PREPARACION MODERADA - SE REQUIERE ATENCION
Tienes fundamentos importantes establecidos, pero existen areas criticas que requieren
atenciéon antes de una monetizacién completa. Considera un modelo freemium con una

version gratuita sélida mientras trabajas en las areas identificadas.

30-49%: PREPARACION LIMITADA - RIESGO SIGNIFICATIVO
La monetizacion en este punto representaria un riesgo significativo. Prioriza establecer un
valor claro y mejorar engagement y retencién antes de implementar estrategias de ingresos

mas alla de pruebas limitadas.

< 30%: NO PREPARADO - ENFOQUE EN VALOR
Tu enfoque principal debe ser demostrar y validar el valor fundamental de tu solucién. La
monetizaciéon prematura probablemente resultara en altas tasas de abandono y limitara tu

crecimiento. Establece primero una base sélida de usuarios satisfechos.

RECOMENDACIONES DE ACCION

Para puntuaciones entre 70-84%:

1.

2
3.
4

Implementa monetizacién por fases, comenzando con funcionalidades premium selectas.
Establece un programa de usuarios pioneros para pruebas de precio.
Desarrolla un plan claro de comunicacién para introducir la monetizacion.

Contintia mejorando las areas identificadas como "Parcial”
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Para puntuaciones entre 50-69%:

1. Refuerza la experiencia de usuario y el valor fundamental.

2. Realiza pruebas limitadas de monetizacién con segmentos especificos.
3. Desarrolla un sélido plan de preparacion enfocado en las areas débiles.
4

Establece una linea de tiempo realista para implementacion gradual

Para puntuaciones entre 30-49%:
1. Prioriza mejoras en retencion y engagement.
2. Fortalece la propuesta de valor y diferenciacion.
3. Valida la disposicion a pagar con entrevistas y pruebas limitadas.
4

Desarrolla un plan a mediano plazo para monetizacion.

Para puntuaciones < 30%:
1. Enfécate exclusivamente en validacidén de producto y problema-solucién.
2. Mejora significativamente la experiencia de usuario.
3. Establece métricas claras de engagement y retencién.
4

Realiza investigacion para comprender mejor las necesidades del usuario.
PLAN DE PREPARACION

Utiliza la siguiente plantilla para desarrollar tu plan de preparacién para monetizacion, basado en

los resultados de esta checklist:

Area de mejora Acciones especificas Responsable Fecha objetivo Métrica de éxito
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Documento preparado por TAIDynamics
Contacto: webmaster@taidynamics.com.ar

www.taidynamics.com.ar

Transformamos Ideas en Proyectos Tecnolégicos Viables
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